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Proposition

Achat / Investissement 

Projection
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Le moment du départ est toujours chargé d’émotion, 

la fin d’une parenthèse, les derniers instants avant de revenir à la réalité.
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❤️ Positionnement émotionnel...

Le dernier souvenir de vacances… avant de repartir.

Notre service capte cet instant précis,

pour permettre aux voyageurs de repartir avec un souvenir qu’ils auront

eux-mêmes créé, personnalisé, et qu’ils garderont à portée de main

chaque jour.

Une expérience émotionnelle ancrée dans l’instant présent.
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Nous ne vendons pas une simple coque. 

Nous offrons un rituel de clôture, un geste symbolique qui
prolonge le voyage.
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L’investissement de départ comprend:

la machine 

la livraison 

1000 coques (dont 300 compatible induction)

2 set d’encre (à remplacer tous les 1000 impression) 
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Investissement de départ 

Ce qui nous fait un prix de départ de 8500 euros (9700 usd)
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Par mois il faut prévoir:

Loyer:  (150?)

Electricité: 50€

Assurance maintenance: 30€

Divers imprévus: 20€

Tenue de compte: 20€

Frais de paiement bancaire: 33€ (avec 5 vente par jours)

TOTAL: 303€ / mois
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Investissement mensuels
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Pour 1000 impressions (théorique) 

Encre: 75 euros 

1000 coques: 1930 euros 

TOTAL: 2005 euros 
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Investissement consommables

Cette estimation est théorique car dans un premier temps on ne

pourra pas attendre que le stock des 1000 coques soit

complètement vide. 
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Hypothèse de départ: 5 coques vendues par jour
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Projection du CA

Coques classiques: 120 /mois ⟶  1800€ / mois

Coques induction:  30 / mois ⟶ 600€ / mois 

80 % de coques classiques → 4 coques / jour à 15 €

20 % de coques induction → 1 coque / jour à 20 €

TOTAL : 2400€ /mois 



03
P
R
O

J
E
C

T
IO

N
 

Marge brute et résultat net 

CA ⟶ 2400 € / mois

coque et encre (réassort tous les 3 mois) 668€ ( 2005/3)

frais mensuels 303 €

TOTAL : 2400€ - 668 - 303 = 1429€ de bénéfices

Sur 1 ans ⟶ 17148 €
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Investissement de 100€

Si j’investis 100 euros, combien je peux récupérer en 1 ans? 

Bénéfice sur 1 ans = 17148€ si 5 coques sont vendues / jours 

Investissement de départ:

machine + livraison + encre + coques 

frais de compte + loyer + assurance + imprévu 

8500 + 220 = 8720€ 
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Investissement de 100€

Si j’investis 100 euros, combien je peux récupérer en 1 ans? 

100€ correspond à 1,14% de l’investissement de départ 

Donc si la première année le bénéfice est de 17148€ 

1,14% correspond à 195€
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Investissement de 100€

Le but est d’augmenter les ventes pour arriver à 20 ventes / jours

Pour un bénéfice de 87500 €

Donc si maintenant le bénéfice est de 87500€

1,14% correspond à 997,5 € par an
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Re investissement 

Aujourd’hui Aéroport de Paris et Vinci se partage 90% des voyageurs

dans le monde 

ADP possède 26 aéroports dans le monde (2023)

Les deux gèrent par an un traffic de 603 millions de passagers 

Vinci possède 70 aéroports dans le monde 

La première étape serait de tester à Paris Charles de Gaulle 

De réinvestir dans un deuxième temps si  le premier est un succès 

C’est  une centaine d’aéroport qui peuvent s’ouvrir à nous avec des

chiffres approchant ceux donné juste avant. 
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Re investissement 

Le réinvestissement va pouvoir se faire en recommençant les

campagnes de crowfinding. 

Le but est de trouver d’autres investisseurs en surfant sur la vague de

succès de notre première machine. 


